
MEDIENINFORMATION                                                                                                                                                                           

                                                                                                                                                                                      

  

 

TEAM MEDIEN 

Michael Paßon (Leitung) 
02151 98-1904 

Anke Friedrichs  
-4255 

Dirk Höstermann 
-2583 
 

Denise Matthijsse  
-1968 
 

SWK AG    St. Töniser Str. 124  |  47804 Krefeld  |  medienservice@swk.de  |  swk.de 

Krefeld, 15.01.2026 
 

SWK ENERGIE übernimmt die Gaskunden von Teleson
 

Die Krefelder SWK Energie GmbH, ein Tochterunternehmen der SWK AG, hat vom Erdgas-

Lieferanten Teleson Energie GmbH dessen Kundenportfolio mit rund 7.000 Kunden übernommen. 

Über den Verkaufspreis haben beide Vertragspartner Stillschweigen vereinbart. Für die Kunden 

ändert sich nichts, die bestehenden Verträge haben in allen Teilen ihre Gültigkeit behalten. Die 

Teleson Energie GmbH hat ihr Geschäft aufgegeben und mit der SWK einen Partner gefunden, der 

auf mehr als 150 Jahre Erfahrung als verlässlicher Energieversorger zurückblicken kann, der sowohl 

kommunal als auch bundesweit aktiv ist.  

Mit der Übernahme der Teleson-Kunden befindet sich der SWK-Konzern weiterhin auf 

strategischem Wachstumskurs, wie Smail Zarouali, Bereichsleiter Vertrieb Privat- und 

Gewerbekunden, ausführt: „Wir wollen nicht nur organisch, sondern auch anorganisch wachsen. 

Portfolioübernahmen gehören für uns inzwischen zum Alltagsgeschäft, und wir haben bereits 

mehrfach erfolgreich Kundenmigrationen durchgeführt. Dazu gehört, dass wir die Belieferung der 

neuen Kunden mit Energie unterbrechungsfrei sicherstellen.“ 

Hierbei kommen der SWK die hohe Datenqualität in den Prozessen und die standardisierten 

Schnittstellen zu Vorlieferanten und Netzbetreibern zugute. „Wir haben skalierbare Strukturen und 

eine solide wirtschaftliche Basis für unterschiedliche Portfoliogrößen – von regionalen Paketen bis 

zu bundesweiten Übernahmen. Interdisziplinären Projektteams setzen solche Prozesse 

standardisiert um“, erklärt Smail Zarouali. Eine langfristige und vertrauensvolle Win-Win-Situation 

für alle Beteiligten – Verkäufer, Kunden und SWK – steht hierbei im Fokus. 
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